1.pielikums
Uzdevumi un sasniedzamie rezultati gada

1. Uzdevumi un rezultativie raditaji eksporta veicinasana.

1.1. Uzdevumi:

1) Sniegt konsultacijas vismaz 30 Latvijas uznémumiem par arjiem tirgiem un biznesa
partneru atrasanas iesp&jam, taja skaita, vismaz 10 padzilinatas konsultacijas (individuals darbs
konkréta uzn€muma arvalstu sadarbibas partneru atrasanai - potencialo sadarbibas partneru
profila sagatavosana, to atlase no datu bazém un uzrunasana atbilstoSi uzn€muma ve€lmém,
biznesa viziSu Italija gatavoSana, follow up, individuali sagatavota informacija, pieméram, par
tirgus izméru, struktiru, dalibniekiem, cenam, preCu izplatiSanas kanaliem, logistikas
jautajumiem, konkurentiem, biznesa kultiiru, u.tml.).

2) Identificet, inici€t un apstradat vismaz 30 Italijas eksporta pieprasijumus (uzsvars uz RIS3
nozari), taja skaita:

- izplatit informaciju Italijas kompanijam par Latvijas tautsaimniecibu, nozarém,
uznéméjdarbibas vidi, Latvijas uzn€mumiem un to precém, sadarbibas iesp&jam;

- sniegt Latvijas uznémgjiem informaciju par Italijas kompaniju pieprasijumu péec
Latvijas prec€m un pakalpojumiem.

3) Organizet Italijas kompaniju un biznesa delegaciju - potencialo iepirc€ju un sadarbibas
partneru vizites uz Latviju - vismaz 4 iepirc€ju vizites (taja skaita, apmeklgjot Latvijas
Investiciju un attistibas agentiiras (turpmak — LIAA) organizétos iepirc€ju forumus).

4) Organizét un sniegt atbalstu biznesa programmu sagatavosana vismaz 10 Latvijas
uznémumiem, kas piedalas argja marketinga aktivitates Italija (nacionalajos stendos,
tirdzniecibas misijas, produktu prezentacijas, taja skaita digitalos formatos).

5) Veicot 1) — 4) punkta uzskaititas eksporta veicinasanas aktivitates, sazinu ar Italijas un
Latvijas uzn€mumiem fiksét LIAA Klientu attiecibu vadibas sisttma (turpmak — CRM
sistéma).

1.2. Sasniedzamie rezultati:

1) Sniegto konsultaciju skaits Latvijas uzn@mumiem — 30, taja skaita, padzilinato konsultaciju
skaits — 10;

2) Apstradato Italijas eksporta pieprasijumu skaits — 30;
3) Potencialo iepircgju vizites uz Latviju — 4;

4) Latvijas uznémumu realizeti eksporta projekti uz Italiju -4



5) Latvijas uznémumu Italija iegtto sadarbibas partneru vai noslégto ligumu vai nodoma
protokolu Tipatsvars no apstradato Italijas eksporta pieprasijumu un Latvijas eksporta
piedavajumu skaita - 20%.

2. Uzdevumi un rezultativie raditaji investiciju piesaiste:

2.1. Uzdevumi:
Identificét potencialos investorus un veicinat to interesi investet Latvija, taja skaita:

1) Veikt elektronisku, telefonisku vai cita veida sazinu, sanemot atgriezenisko saiti rakstiski,
kas apliecina veiktas darbibas sekmigu izpildi (turpmak — Uzrunat), ar vismaz 20
potencialajiem investoriem, no tiem vismaz 10 — prioritarajos investiciju projektu sektoros, kas
noteikti Ministru kabineta 2021.gada 4.februara noteikumu Nr.83 “Noteikumi par prioritaro
investiciju projektu apkalposanu” 2.1. - 2.6.apakSpunktos (turpmak — Prioritarie sektori), ka ar1
fiksét veiktas darbibas (taja skaitd, noradot potencialo investoru, ta kontaktinformaciju,
interesi, komunikacijas laiku un veidu) CRM sistéma.

2) Uzrunat vismaz 4 Latvija registrétus komersantus, kur vismaz 10 % kapitala pieder Italijas
parstavjiem (turpmak — Italijas kapitala komersanti), noskaidrot to uznémeéjdarbibas attistibas
planus nakamajiem 2 kalendarajiem gadiem Latvijas teritorija un uznémuma grupas ietvaros,
fikset ieprieks minéto informaciju CRM sistema.

3) Uzrunat kopa vismaz 6 vid€ja termina (no 2 lidz 3 kalendarajiem gadiem) potencialos
stratégiskos partnerus (tehnologiju konsultantus, pétniecibas organizacijas, tirdzniecibas un
ripniecibas kameras u.c.) sadarbibai ar LIAA Investiciju piesaistes departamentu (turpmak
IPD) un Tehnologiju departamentu (turpmak — TeD), saskanojot uzrunajamos strateégiskos
partnerus ar LIAA IPD (2 stratégiskie partneri) un TeD (4 stratégiskie partneri, taja skaita, 2 -
ar mérki veicinat Latvijas jaunuznémumu ekosistemas attistibu), ka ar1 fiksét minéto
informaciju CRM sistéma.

4) Ieprieks saskanojot pasakuma konceptu, formatu, dalibniekus un galvenos darbibas raditajus
ar LIAA TeD, organizét vismaz 1 bilateralu pasakumu (pieméram, virtualu seminaru, apala
galda diskusiju, konferenci, kontaktu birzu vai ekvivalentu pasakumu) RIS3 viedas
specializacijas jomas veértibu kéZu ekosisteémas dalibniekiem, iesaistot kadu no ieprieks
minétajiem Italijas potencialajiem stratégiskajiem sadarbibas partneriem, ar mérki palidzet
veidot Latvijas uznéméjiem un pétniecibas organizacijam jaunas komercialas sadarbibas, tai
skaita, “Horizon Europe” un citu Eiropas Savienibas, Eiropas Kosmosa agentiiras vai CERN
izp@tes un attistibas projektu konsorciju ietvaros.

5) Istenot vismaz 1 investiciju vai inovaciju kampanu (ar vairak ka 50 dalibniekiem) kada no
Prioritarajiem sektoriem potencialo sadarbibas partneru (taja skaita, potencialo investoru,
stratégisko partneru) identific€Sanai, kampanas planu un apjomu (izmaksas) saskanojot ar
LIAA direktora vietnieku investiciju jautajumos un attiecigo Latvijas Republikas Arlietu
ministrijas (turpmak — AM) sadarbibas partneri (v&stniecibas atbildigo personu vai AM Argjas
tirdzniecibas un ekonomisko sakaru veicinasanas departamenta direktoru).



http://kamis.mfa.gov.lv/am/213/302/604
http://kamis.mfa.gov.lv/am/213/302/604

2.2. Sasniedzamie rezultati:

1) Uzrunati potencialie investori - 20, no tiem Prioritarajos sektoros - 10;

2) Uzrunati Italijas kapitala komersanti — 4.

3) Uzrunati vid€ja vai ilgtermina stratégiskie partneri investiciju un tehnologiju joma - 6;

4) Istenots bilaterals pasakums RIS3 viedas specializacijas jomas vértibu kézu ekosistémas
dalibniekiem — 1;

5) Istenota investiciju un inovaciju kampana kada no Prioritarajiem sektoriem — 1;

6) Uzsakts darbs pie projekta realizacijas! ar potencidlajiem investoriem - 4, taja skaita, ar jau
Latvija registrétu Italijas kapitala komersantu — 1, ar potenciali jaunu investoru — 1;

7) Uzsakts darbs pie projekta realizacijas® ar potencialajiem stratégiskajiem partneriem - 2.

3. Citi uzdevumi un pienakumi:

1) Pildit LIAA direktora, direktora vietnieku un Argjas tirdzniecibas veicinasanas
departamenta direktora noradijumus attieciba uz Italijas parstavniecibas darbibas
nodros§inasanu.

2) Kompetences ietvaros piedalities dazadas sanaksmés un apspriedgs, kas saistitas ar Italijas
parstavniecibas darbibas nodroSinaSanu, parstavét LIAA intereses dazadas augsta limena
tikSanas, seminaros, sniedzot prezentacijas par Latvijas uzpémegjdarbibas vidi un LIAA
darbibu.

3) Dibinat un uzturét regularus kontaktus ar citam valsts un pasvaldibu institiicijam, Latvijas
un starptautiskajam organizacijam.

4) Uzdevumu veikSana sadarboties ar Latvijas Republikas véstniecibu Italija (turpmak —
Vestnieciba), tai skaita atbilsto$i V@éstniecibas pieprasijumam un noradijumiem piedalities
tikSanas ar Veéstniecibu, informéjot par uzdevumu izpildi un planotajam aktivitatém.

! Apstiprinata potenciala sadarbibas partnera padzilinata interese par projekta realizaciju Latvija vai ar Latvijas
partneri (komersantu vai p&tniecibas organizaciju) un nodro$inata veiksmiga komunikacija starp LIAA IPD
(attieciba uz investiciju projektiem) vai LIAA TeD (attieciba uz inovaciju projektiem) un potencialo sadarbibas
partneri, ar mérki 3 gadu perioda istenot investiciju projektu Latvija vai 1 gada laika Tstenot kopigu inovaciju
projektu. Partnera padzilinatu interesi un veiksmigu komunikaciju izveérteé LIAA IPD direktors (attieciba uz
investiciju projektiem) un TeD direktors (attieciba uz inovaciju projektiem).



